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Pionera en el desenvolupament i explo-
tacio d’infraestructures de telecomuni-
cacions sense fils, 'empresa Eurona,
creada I’any 2001, ha impulsat amb éxit
el desplegament de xarxes d’accés Wi-Fi
i WiMAX en arees allunyades de I’entorn
metropolita. Li correspon, de fet, bona
part del mérit d’obrir la porta de les zones
rurals a la revolucio digital. Ens ho explica
el seu director general, Jaume Sanpera.

uina ha estat I'evolucio tecnoldgica de
les xarxes sense fils de tipus Wi-Fi des
de la creacié d'Eurona, I'any 2001, fins
al moment actual?
Ha estat espectacular, perque s'ha passat de la inseguretat
inicial de les xarxes, amb rendiments de 5 Mbps i conne-
xions d’uns quants centenars de metres, a donar accés
totalment segur a 300 Mbps i fins a 50 Km de distancia.
Crec que cal parlar no només d'evolucié siné d'autentica
revolucié ‘sense fils’ (wireless). Estic segur, a més a mes,
que aixo tot just és el comencament. Els propers anys
veurem oficines sense cap cable i proveides d'acces Wi-Fi
de veu i dades a velocitats superiors a I'actual Ethernet. |
més enlla d’aixd, amb I'anomenat WiMAX, basat en I'es-
tandard 802.16, viurem una autentica revolucio de les comu-
nicacions mobils. | no ens caldra esperar gaire perque ja
comencem a gaudir de comunicacions mobils de banda
ampla i llarga distancia a preus raonables. A mes, cap a
finals d’any disposarem dels primers portatils equipats amb
comunicacions WiMAX integrades, fet que propiciara segu-
rament la repeticié del fenomen Wi-Fi a gran escala.

Com ha evolucionat tecnoldogicament la companyia
que encapcala, al llarg d’aquests set anys de trajec-
toria reeixida?

Hi ha moltes enginyeries que treballen per oferir la millor
solucié possible d'un determinat fabricant. Nosaltres, en
canvi, sempre hem volgut mantenir la independencia enfront
del fabricant, encara que aixd suposi invertir més en formacio
del personal. En mercats més madurs aixo té menys impor-
tancia, donat que els productes dels diferents fabricants
tendeixen a assemblar-se molt, perd en un ambit de perma-
nent innovacié només pots executar el millor projecte (d"acord
amb les necessitats del client) escollint la solucié idonia del
mercat en cada moment.

En tant que especialistes en comunicacions sense fils,
assumim projectes d'una gran complexitat que ara mateix
s’emmarguen en quatre ambits tecnologics. En primer lloc
hi ha el més classic, les xarxes Wi-Fi d’abast extens. La
nova generacié d’equipaments de tipus ‘Mesh' (mallat)
permet la creacié de xarxes de punts Wi-Fi que es comu-
niquen entre ells de forma dinamica buscant en cada cas

el millor cami fins la sortida. Aquesta tecnologia, liderada
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per Motorola, permet desplegar xarxes

ciutadanes de gran abast per a l'accés
aInternet i a informacid local. Alguns
projectes d'aquests tipus que hem desen-
volupat son al 22@, al passeig maritim
de Castelldefels, als parcs de Cerdanyola,
Esplugues | Sabadell, i ara també, per
primera vegada a Catalunya, a tot un
poble sencer, Ascd concretament.

El segon ambit és el de les xarxes Wi-
Fi per a grans instal-lacions. En agquest
cas implantem tecnologia Wireless
Switch amb punts d'accés lights, que
dodna resposta efectiva a una de les
grans problematiques d'aquesta mena
d'intervencions, relacionada amb la

La Llei de Mesures d'Impuls de la Societat de la Informacio estableix que la

banda ampla sigui servei universal a partir del 2009. Quin protagonisme

preveu que assoleixin les tecnologies d’'accés sense fils per garantir-lo?

En quins casos concrets creu que pot ser més profitosa la intervencié de

manera conjunta d'aquestes dues tecnologies i en quins altres pot ser-ho

per separat, amb aguesta mateixa finalitat que la banda ampla assoleixi la

categoria de servei universal?

seva gestié posterior per garantir un
entorn d’alta segurstat i amb diferents
perfils d'accés (en alguns casos fins i
tot distribuits en multiples localitza-
cions) a una multitud d'usuaris. Alguns
dels nostres clients en aquest segment
son: Caixa Laietana (amb dades i veu
sobre la mateixa xarxa), I'Hospital
Germans Trias | Pujol, o la mateixa
Biblioteca General de Catalunya. El
lideratge mundial d'aquest tipus de
xarxes |'ostenta, sens dubte, Aruba.

Pel que fa al tercer ambit, correspon a
les xarxes corporatives. Es tracta d'equi-
paments basats en I'estandard WiMAX,
que permeten interconnectar les dife-
rents seus de companyies o adminis-
tracions. Aqui la innovacié ha propiciat
la fiabilitat de les xarxes, I'ample de
banda de fins a 300 Mbps i un radi
d'accio de fins a 50 Km. En aquest cas,

els nostres clients s6n grans empreses

com ara Consum o Torres i més d'un
centenar d'ajuntaments. Un cas espe-
cific d'aquest mateix concepte és el
de les xarxes de televigilancia WiMAX,
basicament de tipus municipal pero
d'us cada cop més extés en ports,
campings i camps de golf, perque el
seu desplegament ofereix la possibi-
itat de desplegar cameres controlades
des de un Unic punt central. Els projectes
d'aguest tipus s’han instal-lat al muni-
cipi de Salt, a Marina Barcelona o al
Golf Terramar de Sitges.

Finalment, hi ha les xarxes WiMAX
d'accés a Internet, un ambit en qué
Eurona disposa de llicencia d'operador
tant per a I'accés a Internet com per
aveu |IP. Com que I'estandarditzacio
de les xarxes de gran abast WiMAX
ha permés comptar amb equipaments
punt-multipunt d'alta fiabilitat a costos
reduits, el projecte de cobertura WiMAX



“Cap a finals
d’any
disposarem dels
primers portatils
equipats amb
comunicacions
WIMAX
integrades”

iniciat en I'ambit rural per donar accés
a una part de la poblacié sense ADSL,
poc a poc s'ha anat convertint en dues

Quina incidéncia tindra la generalitzacio dels accessos sense fils Wi-

Fi i WiIMAX en |a telefonia 3G? Creu que pot arribar a amenacar el

xarxes d'enorme potencial: I'una troncal, negoci de les operadores mobils o més aviat I'incentivara, si s'espa-

que travessa Catalunya, i una altra vilen a rendibilitzar la mobilitat IP de veu i dades de tarifa plana?

d'accés amb més d'un centenar d'es-
tacions base. Ara com ara Eurona
ofereix els seus serveis en aguest ambit
als municipis de Lliga o Les Franqueses,
i en comarques senceres com ara el
Ripollés o I'Alt Urgell.

Quins so6n els déficits | mancances
mes preccupants del Wi-Fi?
Historicament hi ha hagut aquests
grans déficits: la velocitat, la seguretat
i la dificultat de gesti6. Pel que fa al
primer, la seva solucié arriba amb la
ratificacié del protocol 802.11n, que
a més, i de retruc, aconsegueix arra-
conar les xarxes locals per a la connexio
d'ordinadors personals. En matéria de
seguretat, tant d'autentificacié com
d’encriptacio, actualment ja es disposa
d'estandards tan sumament inviola-
bles com facils d'implantar.

I en darrer terme, la dificultat inicial de
gesti6 s'ha superat amb un nou enfoc
del seu disseny i configuracié, concen-
trat en un equipament central que deixa
els punts d'accés com a simples “traduc-
tors radio-Ethernet”.

Com encaren el salt tecnologic cap
a les xarxes sense fils de quarta gene-
racio de tipus WiIMAX i LTE?

Actualment, I'estandard WiMAX només
s'esta desplegant en banda llicenciada
de 3,5 Ghz. Aixd ens porta a un entorn
no competitiu, derivat de la limitacio
d'aquestes llicencies. Per superar-lo,
estem treballant amb els primers fabri-
cants mundials amb I'objectiu de disposar
del primer equipament 100% WiMAX
‘compliant’ en banda lliure. Val a dir que
els desplegaments d'aguesta mena de
xarxa WIMAX és la solucio optima per a
entorns no metropolitans, tal com s'esta
demostrant arreu on els fem de manera
pionera. Aixo ens porta a encapgalar una
revolucié en la cultura de connexid a la

Xarxa, que sens dubte canviara el pano-
rama de les telecomunicacions, pel fet
de deslligar del bucle d'abonat, tant la
veu com les dades (accés a Internet).
Per tant, el nostre desenvolupament
futur com a operador passa per foca-
litzar-nos, al llarg dels proxims tres
anys, en les xarxes WiMAX ‘compliant’
en banda lliure.

S'acostuma a atribuir a les xarxes
d'accés sense fils Wi-Fi i WIMAX el
meérit d'haver obert la porta de la
ruralia a la revolucioé digital. Quines
han estat fins ara les principals fites
de Eurona en el moén rural?

Varem desplegar la primera xarxa Wi-
Fil'any 2003 i la primera pre-WiMAX,



=» Jaume Sanpera,

director general d’Eurona

“Volem focalitzar-
nos en les xarxes
WiMAX
‘compliant’ en
banda lliure”

el 2005. Després va arribar el primer
servei simétric d'accés a Internet per a
la llar, ara acabem de desplegar a Solsona
la primera xarxa WIMAX en banda liiure
d'Europa i abans de finals d'any supe-
rarem els dos mil abonats. Es pot dir,
doncs, gue som la primera operadora
100% catalana en nombre d'abonats i
en facturacio. Com que, a més, el mén
municipal i el comarcal aposta clara-
ment per Eurona, esperem poder
col-laborar aviat en el projecte Banda
Ampla Rural de la Generalitat,

S'acostuma a dir que la banda llicen-
ciada és I'inica que garanteix el servei,
pero darrerament s’han fet publiques
nombroses experiéncies a tot el mon
que ho desmenteixen. Quin creu que
és I'entorn que s'adapta millor a aquest
tipus de desplegaments?

En un entorn metropolita és impos-
sible utilitzar la banda lliure per donar
serveis empresarials, perqué ho impe-
deixen les multiples interferencies. En
canvi, en arees urbanes de mitjana
densitat res no impedeix prestar serveis
en banda lliure, per bé que el cost de
manteniment en aguest cas és sempre
més elevat. Aqui també s’ha de tenir
en compte la manca d'espai radioe-
léctric reservat, rad per la qual pot

7@ eurona

lewva arxa finternet

resultar discutible el tipus de soluci6é
a implantar,

Pel que fa als entorn rurals de baixa
densitat, on 'espai radioeléctric esta
molt net d'interferéncies, no té cap
sentit utilitzar banda llicenciada (amb
només tres canals), atés que suposa
un sobrecost de desplegament i de
manteniment gue repercuteix en una
major inversio i en un menor nombre
d'usuaris, A més, com gue aqui I'inica
interferéncia és la propia, la banda
liure (amb 11 canals) permet superar-
la més facilment.

Fins a quin punt I'éxit del Wi-Fi té
més a veure amb la rebaixa notable

que suposa de la quota contrac-

Mai ha estat
tan facil
conectarse
a internet...

tada per unitat connectada, que

amb cap altra cosa?

En I'ambit de les connexions a Internet
a baix preu, el Wi-Fi ha viscut una
etapa de gran éxit perd molt curta. Els
seus protagonistes han estat basica-
ment les xarxes municipals basades
en Wi-Fi, que han ofert connexions
il-limitades gairebé de franc o molt
barates, i també algunes altres inicia-
tives de més gran abast i sense cost.
Sistematicament, totes han anat
desapareixent, atesa la dificultat de
garantir la qualitat de la connexié. Les
que es mantenen ho fan nomes en
ambits reduits d'aficionats a la tecno-
logia que hi busquen més un entrete-
niment que un servei.

Fon és una de les deu iniciatives d'Internet seleccionades a finals de

I'any passat per la revista nord-americana Wired amb I'objectiu de fer-

ne el seu seguiment al llarg del 2008. Quina opinio en té d'aquesta

xarxa d'usuaris de Wi-Fi que encapcala I'empresari Martin Varsawsky?
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Es podria deduir d'aixo potser que
el Wi-Fi és la tecnologia més idonia
per evitar la fractura digital, en la
mesura que és la més ‘respectuosa’
amb la fractura social?

Més enlla del Wi-Fi, cal reconéixer els
meérits inicials del PreWiMAX (ha permés
desplegar xarxes i eixamplar el radi
d’accié a molts indrets desproveits
d'accés a Internet a causa de 'abast
limitat de I'ADSL) i ara també del WIMAX|
gue ha permeés |'entrada de nous
competidors en el bucle d'abonat, i
aviat segurament la fabricacio seriada
d’equipaments, arran de la seva homo-
logacio, permetra reduir-ne el cost i
pressionar rapidament a la baixa els
preus de les connexions. Amb aixo vull
dir que el WiMAX pot contribuir més
decisivament que cap altra tecnologia
sense fils a evitar la fractura digital en
arees no metropolitanes, perque asso-
leix una ratio de major eficiencia deri-
vada del seu menor cost per usuari en
entorns poc densos.

Quina espera que sigui a partir d'ara
I'evolucio d'Eurona?

Hem iniciat ja I'expansié geografica en
el conjunt d'Espanya, i pel que fa als
nostres productes, volem comengar a

. Curriculum vitae

oferir el doble play (veu | dades). Ens
fixem també la prioritat d’estar molt
presents en tres mercats de connecti-
vitat: dels ambits rurals, dels que no
volen una linia telefonica fixa i de les
segones residéncies. Al mateix temps,
estem en un projecte europeu per al

desenvolupament de serveis de tele-
visio IP i serveis web a través de WIMAX,
que ens permetra de continuar incre-
mentant els serveis municipals oferts a
través de les nostre xarxes.

&) J. Duch



